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Succesvol ondernemen in
tijden van recessie

Business coaching voor
ambitieuze ondernemers
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Who am |?

2023 SUCCESVOL ONDERNEMEN IN TIUJDEN VAN RECESSIE
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2023 SUCCESVOL ONDERNEMEN: DE WEG NAAR EXPONENTIELE GROEI
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HOtel Harmony @ Geweldig voor twee reizigers @ .<: Boek nu

@ Duurzaam Reizen-accommodatie

<& Wij matchen de prijs
9 Kraanlei 37, Sluizeken-Tolhuis-Ham, 9000 Gent, Belgié — Uitstekende locatie - toon op kaart
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SUCCESVOL ONDERNEMEN: DE WEG NAAR EXPONENTIELE GROEI
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Let’s get to work!
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Hoe exponentieel groeien?
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Bepaal waar

meeste waarde creeert

S



Case: Veearts praktijk

- Veearts werkt 100 uur per week

- Heeft een team van 7 mensen

- Onmogelijk om zijn praktijk te verlaten

- Onmogelijk om exponentieel te groeien want er
waren te weinig uren in een dag
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Bepaal jouw A B en C taken
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Creeer en duidelijke structuur
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Bepaal de ideale klant




Case: Paardensector

- Werkte voornamelijk voor fokkers

- Prijs stond altijd onder druk

- Het werk moest zo snel mogelijk gedaan zijn
- Het werk werd niet geapprecieerd

JARNO DE SME

GROEISTRATEESG




Creeer een aanbod die niemand kan weigeren
(met gezonde marges en hoge transactiewaarde)
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Case: Eerstelijnshulp veearts
- Werkte voornamelijk eerstelijnshulp

- Specialisatie naar paardentandarts

- Betere marges

- Hogere prijzen voor specialisatie
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Marketing parthenon
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Bedankt voor
uw aandacht!
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